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Strategie. Il focus del gruppo sui mercati internazionali

Banknord diventa Banor

Lucilla Incorvati
MILANO

wm Cambio dinome eallarga-
mento di competenze per
Banknord, boutique indipen-
dente natanel1999 e attivanel
private banking con 3,5 miliar-
di di masse amministrate. Ba-
nor Sim, questo il nuovo no-
me dellasocieta, nasce dall’ac-
quisizione da parte della real-
ta italiana, operativa a Milano
e Torino, della societa londi-
nese che gestisce la Sicav lus-
semburghese ProximaInvest-
ments (ex Proxima Invest-
ment Management Ltd) socie-
ta di gestione armonizzata in-
glese,autorizzata FCA, gia par-
tecipata da diversi azionisti di
Banknord. «Con quest’acqui-
sizione Banor Sim - spiega
I’ad Massimo Cagliero - esten-
de il proprio raggio d’azione
sui mercati internazionali dei
capitali, con una presenza di-
rettaanche aLondra, abenefi-
cio di tutti i clienti attuali, isti-
tuzioni e privati, e potenziali
che possono beneficiare delle
sinergie che sisono create. Da

Massimiliano Cagliero

sempre abbiamounforte lega-
me con la comunita finanzia-
ria americana che apprezza
Iindipendenza della nostra
struttura. Un elemento rile-
vante in questo momento sto-
rico in cui ¢’¢ un grande inte-
resse negli Stati Uniti peri pae-
siperiferici europei. Lanostra
ambizione ad evolverciinuna
realtd nuova, ancorapiureatti-
va ¢ sensibile alle necessita
della clientela, offrendo uno
spettro piu ampio di opportu-
nitadiinvestimento suimerca-
ti internazionali e continuare
a crescere per allargare la no-
stra capacita di azione in mo-

dodiretto anche agli Stati Uni-
tic all’Asia».

Fedelead unostile digestio-
ne che punta ai fondamentali
delle aziende, Banor Simha an-
che ottenuto la certificazione
Gips (Global International
Perfomance Standards), rila-
sciata da Price Waterhouse
Coopers,unasortadi certifica-
zione diqualita nelmondo del-
la gestione e dell’asset mana-
gement, riconosciuta a livello
mondialedi cuiin Europapos-
sono vantarsidiavere solo po-
chi intermediari. «Si tratta di
un’attestazione molto apprez-
zata - aggiunge Cagliero - che
ci consente di essere ricercati
anche initalia da clienti istitu-
zionali,un segmento nel quale
stiamo crescendo». Banor
puo cosi ampliare la propria
offerta di servizi tramite una
gamma di fondi value absolu-
te return indirizzati agli inve-
stitori istituzionali e che van-
no ad aggiungersi alle linee di
gestione patrimoniale dedica-
te alla clientela privata.
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